
Das sind wir:
Die CarboTech Gruppe, ein
Unternehmen der ICI Group, ist
ein führender mittelständischer
Anbieter und Produzent von Ad-
sorptionsmitteln, die zur Reinhal-
tung der Umwelt vorwiegend
in der Chemie-, Wasser- und Ab-
wasserbehandlung sowie in der
Lüftungs- und Klimatechnik einge-
setzt werden..

Was Sie für uns übernehmen:
Umsatz- und Ergebnisverantwortung für den stark wachsenden Bereich International Sales

Strategischer Ausbau internationaler Absatzmärkte und des dazugehörigen Netzwerks

Regionale Umsatz- und Ergebnisverantwortung

Angebotsausarbeitung und -präsentation bei den Kunden

Enge Zusammenarbeit mit den internen Fachabteilungen

Erstellung von Kunden- und Wettbewerbsanalysen von relevanten Marktsegmenten

Durchführung von Verhandlungs- und Vertragsgesprächen

Mitwirkung auf nationalen und internationalen Messen und Vertriebsveranstaltungen

Was Sie mitbringen sollten:
Ein abgeschlossenes Studium im betriebswirtschaftlichen, ingenieurtechnischen Bereich oder

Vergleichbarem

Mehrjährige Vertriebserfahrung

Langjährige Erfahrung im internationalen B2B Vertrieb

Erfahrung im Auf- und Ausbau internationaler Vertriebsmärkte/-netzwerke

Sehr gute Fremdsprachenkenntnisse in Englisch und mindestens einer weiteren Fremdsprache

Technisches Produktverständnis 

Generelle Reisebereitschaft sowie einen Führerschein mind. der Klasse B

Was wir Ihnen bieten:
Wettbewerbsfähiges Gehalt

30 Tage bezahlter Urlaub pro Jahr

Flexible und vertrauensvolle Arbeitszeiten

Hochwertige und moderne Arbeitsaustattung, auch im Home Office 

Eine spannende und verantwortungsvolle Aufgabe in Zusammenarbeit mit einem motivierten Team

Flache Hierarchien und schnelle Entscheidungsfindung

Die Möglichkeit, sich stetig weiterzuentwickeln und Raum für eigene Ideen

WIR SUCHEN:

Haben Sie 
Interesse?
Dann melden Sie sich bei uns!
Schicken Sie Ihre Unterlagen direkt 
an bewerbung@carbotech.de

Sie haben noch Fragen?
Sarah Pham ist gerne für Sie da.
T +49 201 2489-900

CarboTech.de

Folgen Sie uns:

Sales Manager international (m/w/d)


